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Angel Ventures México (AVM) está formado por un Equipo de 
Trabajo y Asesores con amplia experiencia profesional y con un 
compromiso por el desarrollo emprendedor en México

Equipo de Trabajo/Asesores AVM

Hernán 
Fernández  

L.

Christian 
Meade H.

Jorge 
Madrigal V.

Alberto Osio 
HP

Elsy Alcalá 
C.

David Arelle 
C.

Pedro Aspe 
B.

Jesús 
Benavides 

D.

German 
Saracho M.

Amparo Kuri 
P.

Alberto 
Saracho M.

Adolfo 
Babatz T.

Fernando 
Vázquez O.

Juan Carlos 
G-S.

Luis 
Paredes S.

Jorge 
Jiménez G.

Roberto 
Pulido L.

David 
Emmelhainz 

O.

Jesús 
Nùñez U.

Tatiana 
Salomon N.

Carlos 
Zonana S.

Terry 
Gutierrez S.

Santiago 
Pérez S.

Oliver 
Meade H.

Jhonatan Rottberg

ÅMIT Research Scientist

Juan Zuñiga

ÅCross-Border Law Group

Patricia Armendariz

ÅCREDIPYME

Richard Sudek

ÅTech Coast Angels

Miembros Honorarios AVMFormación Académica
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Nuestro esfuerzo nace de la necesidad de capital en el país, ya que 
es crítica para las MyPymes y las nuevas empresas, y para acceder 
a Fondos es necesario ser una empresa consolidada

Estado de la 

Empresa

Concepción de 

la idea

Capital Semilla/ de 

arranque

Brecha de 2,000,000 a 

20,000,000 pesos

(dependiendo de la región)

Empresa 

creciente

Empresa 

Madura

Fuente de 

Financiamiento

Fundadores, 

amigos y familia

Inversionistas 

Angeles 

Individuales

Fondos de Capital 

Emprendedor

Fondos de Capital Privado

Inversión
$100,000 a 

$500,000

$500,000 a 

$2,000,000

$20,000,000/$50,000,000 en 

adelante

Proyecto/ Empresa 

de nueva creación

Micro y Pequeña Empresa Mediana Empresa Empresa 

Grande

Brecha objetivo de AngelVenturesMexico

2,000,000 a 20,000,000 pesos
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Angel Ventures México opera el Club de Inversionistas de México, 
A.C., (CIM), facilitando el acceso de capital a empresarios, y 
presentando proyectos de alto valor a los inversionistas

Alto Retorno de la 

Inversión

Trabajo en Equipo, 

Experiencia colectiva

Encontrar Empresas 

con Potencial 

buscando inversión

Eventos recreativos y 

sociales de integración

Evaluar las empresas, 

entrevistar a las de 

mayor potencial

Elaborar casos de 

negocio, avalados por 

Equipo AVM y expertos

Presentar los 3 Casos 

de Negocio de mayor 

potencial al Club

Dar seguimiento a 

inversionistas con 

interés, caso x caso

Estructurar la 

inversión, vía SAPI, 

metas y candados

Educación en 

temas de inversión
Fomentar el 

Emprendedurismo

Visión en común
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Ante el Club de Inversionistas se presentan Casos de Negocio, los 
cuáles tuvieron que haber pasado una serie de filtros rigurosos y 
estar listos para presentarse, con las condiciones observadas

Proceso Típico de Inversión

Comité de 

Inversión

Entrevistas y 

Memorandum

Equipo de 

Trabajo/ Comité 

de Inversión

Caso de Negocio

Junta Mensual 

Club de 

Inversionistas

Perfil de la 

Inversión

Inversionistas, 

Empresario y 

Equipo AVM

Se estructura la 

inversiónRed de Contactos
Se decide la 

inversión

Equipos de 
Inversión resumen 

el perfil de cada 
inversión o se 

prospecta en página 
internet

Comité de Inversión 
entrevista al 

empresario/empren
dedor, elabora 

análisis de potencial

Equipo de Trabajo 
elabora un Caso de 
Negocio completo, 

con evaluación,  
Due Diligence y 

propuesta inversión

Presentadas las 
propuestas por el 

Equipo de Trabajo, 
los miembros del 

Club deciden 
invertir en un 

proyecto

En base al caso de 
negocio, se 

estructura la nueva 
empresa, 

participación, 
Consejo, Vigilancia 
y demás aspectos

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4
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Proyecto 

chico

Proyecto 

grande

Referencias

Página de Internet

Prospección

Pre-Club de Inversionistas

Encargados de 

cada Fase

Etapas donde interviene el CIM


